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Meritokratie:

Die Bedeutung des
gesellschaftlichen
Auf- und Abstiegs

Melanie Hdiner ist Bereichsleiterin Sozialpolitik
und Bildung am Institut fiir Schweizer Wirtschafts-
politik (IWP) an der Universitdt Luzern. Sie ver-
fasste ihre Dissertation zur intergenerationellen
sozialen Mobilitéiit und zum Heiratsverhalten in
der Schweiz.

Christoph A. Schaltegger ist Direktor des
Instituts fiir Schweizer Wirtschaftspolitik (IWP)
und Professor fiir Politische Okonomie an der
Universitdt Luzern. Er betreute die Dissertation von
Melanie Hcéiner. Seine bevorzugten Forschungs-
gebiete umfassen im Allgemeinen die Finanz- und
Steuerpolitik sowie die Politische Okonomie.

Prof. Dr. Christoph
A. Schaltegger

Der 6ffentliche Diskurs zur Ungleichheit fokussiert sich heutzutage stark
auf die Verteilung und Umverteilung der Einkommen und Vermdgen. Es
ist die Rede von einer sich 6ffnenden Schere zwischen Arm und Reich
und davon, wie sich diese schlieBen lasst. Zu Unrecht: Denn erstens gel-
ten diese Entwicklungen nicht fir alle westlichen Lander und schon gar
nicht im selben Ausmaf3. Und zweitens greift eine solch eingeschrankte
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und rein statische Betrachtung der Ungleichheit viel zu kurz. Bereits 1991
stellte der Nobelpreistrager Gary S. Becker klar, eine umfassende Un-
gleichheitsanalyse erfordere zusatzlich zu dieser statischen Betrachtung
auch die Analyse der gesellschaftlichen Aufstiegschancen und Abstiegs-
risiken. In der Zwischenzeit sind gut drei8ig Jahre vergangen. Bis heute
aber bleibt die Einschatzung des Griindervaters der Familienékonomie
zutreffend. Es geht nicht allein um die Fragen nach der Verteilung von
Einkommen und Vermdgen. Viel eher sollte sich eine meritokratisch ge-
pragte Gesellschaft durch intakte Aufstiegsmoglichkeiten auszeichnen.
Wichtig ist am Ende nicht nur, wer wieviel verdient, sondern vor allem, ob
der familidre Hintergrund mal3geblich (iber diesen Verdienst entscheidet.
Gesellschaftliche Durchlassigkeit ist ein wesentliches Erfolgsmerkmal in
einer sozialen Marktwirtschaft, das nicht stiefmitterlich behandelt wer-
den und durch die laute Ungleichheitsdebatte verdrangt werden sollte.

Soziale Mobilitat langfristig messen

Das Ausmaf der gesellschaftlichen Aufstiegsmoglichkeiten wird im Fach-
jargon als intergenerationelle soziale Mobilitdt bezeichnet. Analog zu den
Verteilungsmassen hiangt auch die gemessene soziale Mobilitiat von der
jeweiligen Messart und dem betrachteten Statusindikator ab. So zeichnet
sich etwa die Schweiz durch eine hohe Einkommensmobilitit, gleichzeitig
jedoch durch eine durchschnittliche Bildungsmobilitdt aus. Akademiker-
kinder sind an Schweizer Universitdten deutlich tibervertreten. Dank des
gut funktionierenden dualen Bildungssystems ldsst sich in der Schweiz
aber auch ohne oder mit einem auf dem zweiten Bildungsweg nachgeholten
Universitatsabschluss beruflich erfolgreich sein und die Einkommensrange
emporklettern. Gregory Clark & Co-Autoren zeigen, dass sich eine kombi-
nierte Statusbetrachtung anbietet, indem ein mittlerer sozialer Status je Fa-
milie anhand des Nachnamens bestimmt wird. So enthalte der Nachnamen
weitere zugrundeliegende Statusfaktoren wie etwa familidre Beziehungen,
Werte, etc., die tiber die gemessenen Einkommens-, Vermdgens- oder Bil-
dungsindikatoren hinausreichen.

Inspiriert durch die Studien von Clark und Co-Autoren, fithrten wir eine
nachnamensbasierte Analyse tiber 15 aufeinanderfolgende Generationen
in der Schweiz durch. Dabei ermittelten wir fiir den Kanton Basel-Stadt je
Familie und je Generation den mittleren sozialen Status anhand der Repra-
sentation der entsprechenden Familie in der Elite. Als Elite definierten wir
in erster Linie die Angehdrigen der Universitit Basel, nutzten fiir alternative
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Betrachtungen aber auch andere Daten, unter anderem zu den Zunftmeis-
tern und den politischen Eliten. Da wir einen Datensatz mit liickenlosen
Beobachtungen iiber 15 Generationen bis zuriick ins Jahr 1550 erstellten,
beschrankten wir uns im Gegensatz zu Clark und Co-Autoren nicht auf
die Analyse der seltenen Nachnamen von besonders hohem oder beson-
ders niederem sozialen Status, sondern konnten stattdessen alle Familien
in die Analyse mit einbeziehen. Dies erlaubte uns, die Durchlissigkeit der
Gesamtgesellschaft bis zuriick ins Spatmittelalter nachzuzeichnen. Wie aus
der Abbildung hervorgeht, zeichnet sich die Entwicklung des durchschnitt-
lichen Eltern-Kind-Zusammenhangs tiber die letzten 15 Generationen durch
einen stabilen Mittelwert und gleichzeitig ein zyklisches Muster um diesen
Mittelwert herum aus. Spannend ist zudem, dass sich Kriegs- und Krisen-
generationen (z.B. des 30-jahrigen Kriegs oder des zweiten Weltkriegs)
jeweils durch einen starken Eltern-Kind-Zusammenhang, also eine geringe
Durchléssigkeit auszeichneten. In den Generationen nach diesen Kriegen
und Krisen nahm die Mobilitat wieder zu, ging also der elterliche Einfluss
auf den Erfolg der Kinder wieder zuriick.

So spannend die Betrachtung dieser Entwicklung des Eltern-Kind-Zusam-
menhangs tiber 15 Generationen aber auch sein mag, so sagt sie nur bedingt
etwas iiber die tatsdachlichen Aufstiegschancen aus. Ein starker Eltern-Kind-
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Quelle: Eigene Darstellung basierend auf Haner & Schaltegger (2022).

Lesehilfe: Auf der X-Achse werden die Generationen, die jeweils 30 Jahr umfassen,
dargestellt. Die Y-Achse zeigt das Ausmass des Eltern-Kind-Zusammenhangs. Dieser
wird als Korrelation angegeben und schwankt deshalb maximal zwischen 0 und 1.
Ein Eltern-Kind-Zusammenhang von 0 wiirde bedeuten, dass die Eltern keinen Ein-
fluss auf den sozialen Status ihrer Kinder haben. Ein Eltern-Kind-Zusammenhang
von 1 wiirde demgegeniiber bedeuten, dass der soziale Status der Kinder vollstan-
dig durch jenen ihrer Eltern bestimmt wird.

Abb. 1: Entwicklung Eltern-Kind-Zusammenhang 1550-2019
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Zusammenhang muss nicht unbedingt Ausdruck fehlender Chancengerech-
tigkeit sein. Viel eher konnen auch vererbte oder anerzogene Fahigkeiten
dazu fithren, dass die Kinder dhnlich erfolgreich sind wie ihre Eltern. Des-
halb ist eine Mehrgenerationenbetrachtung von grofler Bedeutung: Wenn
namlich auch fiir Generationen, die in keinem direkten Kontakt zueinan-
derstehen, ein Effekt auf den sozialen Status der Nachfahren nachgewiesen
werden kann, wire dies ein Indiz fiir dynastische Effekte, die wiederum die
Chancengerechtigkeit gefihrden wiirden.

Der ,Buddenbrooks“-Effekt

Deshalb haben wir unseren Datensatz zu den 15 aufeinanderfolgenden
Generationen auch zur Ergriindung der Frage genutzt, nach wie vielen
Generationen die familidren Bande verblassen. Unsere Studie zeigt: Im
Durchschnitt verschwindet der familidre Effekt nach drei Generationen
vollstindig. Wahrend der elterliche Effekt 40 Prozent betragt, ist der zu-
satzliche Effekt der Grof3eltern mit 20 Prozent noch halb so grofi. Fiir die
UrgrofSeltern konnten wir keinen statistisch signifikanten Effekt mehr nach-
weisen. Wir bezeichnen dieses Verblassen des familidren Effekts in An-
lehnung an Thomas Manns Roman auch als den ,,Buddenbrooks Effekt".
Was fiir die Kaufmannsfamilie gilt, hat auch fiir die Schweizer Gesellschaft
seine Giiltigkeit: Die vierte Generation kann sich nicht einfach dank ihren
erfolgreichen Ur-Grofieltern oben halten. Ein klingender Nachname allein
ist somit noch kein Erfolgsgarant. Das ist Ausdruck intakter Meritokratie,
denn im Durchschnitt gibt es in der Schweiz keine Dynastien. Selbst wenn
man die wenigen Familien genauer analysiert, die sich tiber den gesamten
betrachteten Zeitraum oben halten konnten, stellt man fest: Auch diese
mussten sich stindig neu erfinden. Die Basler ,,Daig“-Familien etwa - wenn
man so will die Basler ,Lokal-Aristokratie - begannen ihre Erfolgsge-
schichte mit dem Tuchhandel und eigneten sich im Laufe der Zeit auch ein
chemisches Fachwissen im Zusammenhang mit dem Farben der Stoffe an.
Dieses Wissen konnten sie sich spéter zunutze machen, als sie sich in die
Chemie- beziehungsweise Pharmaindustrie begaben. Mit anderen Worten:
Wenn man {iber mehr als vier Generationen erfolgreich sein will, muss man
innovativ und wettbewerbsfihig bleiben, da reicht die Zugehorigkeit zu einer
bestimmten Familie nicht aus.

Es ist deshalb wichtig, nebst den etablierten Eltern-Kind-Betrachtungen
vermehrt auch multigenerationelle Analysen durchzufithren. Nur so lassen
sich auch langfristige gesellschaftliche Dynamiken erfassen, die fiir die
Bewertung der gesellschaftlichen Durchléssigkeit und damit letztlich der
funktionierenden Meritokratie entscheidend sind.
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Die Bedeutung der Heirat

Soziale Mobilitit ist also wichtig. Das heifst im Umkehrschluss aber nicht,
dass Ungleichheitsanalysen komplett unwichtig sind. Im Gegenteil: Die Un-
gleichheiten innerhalb und zwischen Generationen sind nicht komplett un-
abhingig voneinander. Das betonte bereits Gary S. Becker. Und so war er der
festen Uberzeugung, dass jede angemessene Analyse der Ungleichheit auch
Heiratsmuster beriicksichtigen miisse. In Deutschland wurden 2021 knapp
350.000 Ehen geschlossen. In der Schweiz waren es deren 36.000. Die genaue
Betrachtung dieser EheschliefSungen zeigt uns: Tatsachlich sind sie von nicht
zu unterschitzender Bedeutung fiir die Ungleichheit in einer Gesellschaft.

Die detaillierte Natur der Schweizer Steuerdaten ermdglicht uns die Mes-
sung der selektiven Partnerwahl, in dem wir die Situation der tatsdchlichen
Partnerwahl mit jener einer randomisierten Partnerwahl - einer Art Zu-
fallsheirat — abglichen. Unsere Studie zeigt — wenig iiberraschend, weil es
dazu etliche Evidenz auch aus anderen westlichen Landern gibt -, dass sich
gleich und gleich gerne gesellt. Die heiratenden Paare in der Schweiz dhneln
sich in Bezug auf Einkommen, Bildung und Vermogen (Haner et al., 2021).

Beim Einkommen betrigt der durchschnittliche Zusammenhang zwischen
Ehepartnern etwa 0,34. Mit anderen Worten, wenn ein Mann auf der Ein-
kommensverteilungsleiter 10 Stufen nach oben steigt, wird der durchschnitt-
liche Einkommensrang seiner zukiinftigen Frau ebenfalls 3,4 Stufen hoher
sein. Eindriicklich wird es insbesondere, wenn man sich die Ahnlichkeit bei
den obersten und den untersten Einkommen anschaut. Die Privilegierten
bleiben eher unter sich - und das gilt auch fiir die unteren Gesellschafts-
schichten. In der Schweiz heiraten die oberen 1% der Einkommensverdie-
ner fast 15-mal haufiger unter sich als im zufalligen Szenario. Menschen
im untersten 1% des Einkommens heiraten gar mehr als 30-mal haufiger.
Gutverdiener heiraten besonders haufig Gutverdienerinnen. Im Gegen-
zug bedeutet dies aber auch, dass die Moglichkeiten des gesellschaftlichen
Aufstiegs mittels geschickter Partnerwahl begrenzt sind. Die Chancen, als
Busfahrer eine Zahnarztin oder als Anwalt eine Maurerin zu heiraten, sind
gering. Fiir Frauen lasst sich eine leichte Tendenz beobachten, dass sie einen
Mann aus der ndchsthoheren Einkommensgruppe heiraten - und um-
gekehrt. Heiraten in deutlich hohere oder niedrigere Einkommensklassen
sind jedoch sowohl bei Médnnern als auch bei Frauen selten. Das Sprichwort
»Gleich und gleich gesellt sich gerne® scheint also in Bezug auf den gesell-
schaftlichen Status bei der Partnerwahl akkurater zu sein als das Motto
»Gegensitze ziehen sich an®.
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Diese Ahnlichkeit im 6konomischen Status ist auch mit grofien Verteilungs-
wirkungen verbunden. Wiirden ndmlich Paare zufillig heiraten, fiele die
Einkommensungleichheit in der Schweiz bedeutend tiefer aus. So lige etwa
die mittlere Ungleichheit - tiblicherweise gemessen am Gini-Koeffizien-
ten — um 10.7 % tiefer. Besonders spannend wird es jedoch, wenn wir uns
die Ungleichheitseffekte an der Spitze der Einkommensverteilung genauer
anschauen. Da wir Steuerdaten und keine Umfragedaten benutzen, ist uns
auch eine solche Topeinkommensbetrachtung méglich. Um ein Gefiihl fiir
das Ausmaf3 der Verteilungswirkungen an der Spitze zu erhalten, verglei-
chen wir den Partnerwahleffekt mit dem Effekt der steuerlichen Umver-
teilung. Wenn wir den ungleichheitserh6henden Effekt der Partnerwahl
dem entgegengesetzten Effekt der steuerlichen Umverteilung bei den Top-
20% Bestverdienenden gegeniiberstellen, so stellen wir fest, dass bis zum
95. Perzentil der Partnerwahleffekt tiberwiegt. Mit anderen Worten wird
der Progressionseffekt des Steuersystems durch die selektive Partnerwahl
bis dort gar aufgehoben. Anders verhilt es sich bei den obersten 5 Prozent:
Dort iiberwiegt der ungleichheitsreduzierende Steuereffekt. Becker behalt
also recht: Tatsdchlich hat das Heiratsverhalten einen betrachtlichen Effekt
auf die Ungleichheit in einer Gesellschaft.

Eigenes Vermogen wichtiger als potenzielles Erbe

Aber bedeutet dies auch, dass durch dieses selektive Heiraten Dynastien
iber Generationen zementiert werden? Oder anders gefragt: Gefdahrdet die
selektive Partnerwahl, die wir beobachten, die gesellschaftliche Durch-
lassigkeit? Um diese Fragen zu beantworten, verglichen wir zusatzlich zu
den Einkommen und Vermégen der Ehepartner selbst, auch die Vermogen
deren Eltern (vgl. Haner et al.,, 2022). Die Betrachtung der elterlichen Ver-
mogen ist besonders relevant, handelt es sich dabei doch um das potenzielle
zukiinftige Erbe. Unsere Analyse zeigt, dass sich Schweizer Paare nicht nur
in Bezug auf ihr eigenes Vermogen dhneln, sondern auch ihre Eltern ein
dhnliches Vermogen aufweisen. Stirker sind jedoch die Ahnlichkeiten im
eigenen Vermogen. Wihrend die oberen 1% der Vermogenden fast achtmal
héufiger heiraten als im Szenario der Zufallsheirat, ist die Wahrscheinlich-
keit bei Eltern mit dhnlichem Vermdégen entsprechend nur knapp dreimal
héher als im Zufallsszenario. Die Ahnlichkeit im elterlichen Vermégen ist
also deutlich geringer als die Ahnlichkeit im Vermdgen der Partner selbst.
Bei der Partnerwahl scheint das eigene Vermogen (das sogenannte ,,neue
Geld®) viel entscheidender als der familidre Hintergrund (das sogenannte
»alte Geld®). Und wiederum zeigt sich die Schliisselrolle der sozialen Mo-
bilitat: Intakte gesellschaftliche Aufstiegschancen und Abstiegsrisiken sind
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nicht nur wesentlich fiir eine funktionierende Gesellschaft, die auf Verdienst
und Leistung statt auf Abstammung und Beziehung setzt. Der soziale Status
wird in der Schweiz viel stirker erworben als ererbt. Die soziale Mobilitat
verhindert auch, dass das selektive Heiraten eine problematische Zementie-
rung der gesellschaftlichen Schichten zur Folge hat.

Bedeutung fiir die soziale Marktwirtschaft

Daraus wird die grofie und zeitlose Bedeutung der sozialen Mobilitét in der
sozialen Marktwirtschaft ersichtlich. Intakte gesellschaftliche Aufstiegs-
chancen sind eine wichtige Voraussetzung fiir eine funktionierende soziale
Marktwirtschaft. Ausgedriickt in den Worten Ludwig Erhards, einem der
Vater der sozialen Marktwirtschaft: ,,Das mir vorschwebende Ideal beruht
auf der Starke, dass der Einzelne sagen kann: Ich will mich aus eigener Kraft
bewihren, ich will das Risiko des Lebens selbst tragen, will fiir mein Schick-
sal selbst verantwortlich sein. Sorge du, Staat, dafiir, dass ich dazu in der
Lage bin“ (Erhard, 1957). Ziel ist es, dass jedes Individuum mit Anstrengung
seine Fahigkeiten entfalten und Erfolg erlangen kann. Unsere Heiratsstudien
zeigen, dass die gesellschaftliche Durchléssigkeit auch das Zementieren von
Dynastien infolge der selektiven Partnerwahl verhindert.

Schliefllich zeigt sich, dass es einen Zielkonflikt zwischen dem ungleich-
heitserhohenden personlichen Verhalten und der gesellschaftlichen Pra-
ferenz nach Umverteilung gibt. Auch dies ist wichtig im Hinblick auf eine
funktionierende soziale Marktwirtschaft. Gemaf; Ludwig Erhard liegt ,,der
tiefe Sinn der Sozialen Marktwirtschaft darin, das Prinzip der Freiheit auf
dem Markt mit dem des sozialen Ausgleichs und der sittlichen Verantwor-
tung jedes Einzelnen dem Ganzen gegeniiber zu verbinden” (Wiinsche,
2001).

Der Markt des Heiratens ist gliicklicherweise in westlichen Landern in-
zwischen frei. Wir miissen uns jedoch bewusst sein, dass diese freien Ent-
scheidungen einen Teil der kollektiv beschlossenen Umverteilung zunich-
temachen. Dank der sozialen Mobilitdt vermogen sie jedoch nicht, diese so
entstehenden Ungleichheiten auch iiber Generationen hinweg zu zemen-
tieren. So zeigt sich, dass das Erbe von Gary S. Becker - die Familienoko-
nomie - ein nicht zu vernachldssigender Dreh- und Angelpunkt in einer
sozialen Marktwirtschaft darstellt. Dies sollte vor lauter Diskussionen um
die Verteilung und Umverteilung von Einkommen und Vermogen auch in
Zukunft nicht in Vergessenheit geraten.
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,Das mir vorschwebende
Ideal beruht auf der
Starke, dass der
Einzelne sagen kann:
Ich will mich aus
eigener Kraft bewahren,
ich will das Risiko
meines Lebens selbst
tragen, will flir mein
Schicksal selbst
verantwortlich sein.
Sorge der ,Staat’ dafur
dass ich dazu in der
Lage bin."”

Ludwig Erhard (1957)
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